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   Беларусь рассматривает регион Азии как емкий и быстро расширя-

ющийся рынок для своих товаров и услуг, а также как перспективный 

источник получения инвестиций. 

Помимо взаимодействия с основным торгово-экономическим партне-

ром Беларуси в азиатском регионе - Китаем - продолжена работа по 

закреплению присутствия белорусской продукции на таких традици-

онных рынках, как Индия и Вьетнам, а также по выходу на новые 

рынки стран Азиатско-Тихоокеанского региона [1]. 

   В 2005 году взаимный товарооборот Беларуси и Китая составлял 

около 800 млн. долл. В 2011 году он вырос на 72% по сравнению с 

предыдущим и составил 3 млрд. долл. Основными статьями белорус-

ского экспорта в Китай являются: калийные удобрения, карьерные са-

мосвалы и запчасти к ним, электронные интегральные схемы. Основ-

ные группы белорусского импорта: оборудование и комплектующие, 

материалы для производств, потребительские товары.     

   Заметно активизировалось и научно-техническое сотрудничество 

между двумя странами. Выжным проектом станет создание совместно-

го Китайско-белорусского индустриального парка с годовым оборотом 

около 200 млрд. долл. Белорусский парк будет специализироваться на 

биотехнологиях, тонкой химии и машиностроении. Также с привлече-

нием китайских кредитов в Беларуси планируется построить 34 энер-

гообъекта. 

   В сферу интересов КНР в Беларуси входят практически все отрасли 

экономики, в том числе и банковский сектор. 

На сегодняшний день в Беларуси реализуются совместные с Китаем 

инвестиционные проекты на общую сумму около 6 млрд. долл. [2].  

   Ассоциация стран Юго–Восточной Азии (АСЕАН) с ее 600–

миллионным населением, совокупным ВВП 2,1 трлн. долларов, внеш-

неторговым оборотом более чем 2 трлн. долларов и стабильным эко-

номическим ростом на сегодня является весьма влиятельной организа-

цией как в Азиатско–Тихоокеанском регионе, так и во всем мире. 

Крупный рынок сбыта продукции, возможность предоставления услуг 

в сфере науки и образования делает регион перспективным для бело-

русской промышленности, научно-технической и образовательной 

сферы. Поэтому товарооборот Республики Беларусь со странами Юго-

Восточной Азии (далее ЮВА) в последние годы неуклонно растет: в 

2011 году он составил 829,6 млн. долл. и возрос по сравнению с 2007 
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годом в 2,3 раза. В 2011 году сальдо внешней торговли товарами со 

странами ЮВА сложилось положительным и в сумме составило 218,2 

млн. долл. За январь-сентябрь 2012 года белорусский экспорт достиг 

почти 387,5 млн. долл., импорт же достиг 267,3 млн. долл. [3]. 

   Сегодня идет активное внедрение Беларуси на рынок Индонезии. 

Ведется работа по наращиванию поставок калийных удобрений, карь-

ерной техники, спрос на которые возрастает в связи с бурным развити-

ем сельскохозяйственной отрасли Индонезии. В 2013 году стоит зада-

ча продать Индонезии около 30 карьерных самосвалов и наращивать 

объемы в дальнейшем. Экономики стран являются взаимодополняе-

мыми, что говорит о будущем взаимовыгодном сотрудничестве. 

   Сингапур также является идеальной площадкой для продвижения 

белорусской продукции в Азиатско-Тихоокеанском регионе. Перспек-

тивным является и взаимодействие в сфере привлечения прямых инве-

стиций, и участие сингапурских компаний в приватизации белорус-

ских предприятий. Беларуси также интересен опыт Сингапура в сфере 

реформирования экономики, так как стране удалось в сжатые сроки 

достигнуть впечатляющего экономического роста. 

   Однако существует ряд проблем в белорусско-китайских отношени-

ях: Китай вкладывает средства не столько в белорусскую экономику, 

сколько в экспорт собственных товаров, оборудования. По китайским 

кредитам в страну поступают не деньги, а китайская техника, рабочая 

сила. При реализации таких проектов Беларусь фактически лишает 

себя возможности выбора альтернативных поставщиков оборудования 

и технологий. Между тем, импорт из Китая продолжает расти быстрее, 

чем белорусский экспорт.  

   Белорусское руководство видит риски, связанные с китайскими кре-

дитами. В 2011 году правительством впервые было предложено пере-

ориентировать сотрудничество с Китаем на привлечение прямых инве-

стиций. В этом направлении есть два пути: предлагать китайским ком-

паниям строить в нашей стране новые производства, также приглашать 

к участию в приватизации белорусских предприятий [2].  

   В сложившихся белорусско-китайских отношениях Беларусь была 

вынуждена искать экономически более стабильных и выгодных парт-

неров и дополнительные рынки сбыта. Сотрудничество с динамично 

развивающимися странами ЮВА может помочь Беларуси со своим 

промышленным потенциалом занять достойное место на  одном из 

крупнейших рынков мира. 
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На сегодняшний день в связи с глобализацией мировой экономики 

и развитием телекоммуникаций, в частности широким распростране-

нием систем электронных платежей по всему миру, появилась воз-

можность привлечения физических лиц к инвестированию в благотво-

рительные и коммерческие проекты.  

Краудфандинг- это коллективное сотрудничество людей, которые 

добровольно объединяют свои деньги или другие ресурсы вместе, как 

правило через Интернет, чтобы поддержать усилия других людей или 

организаций. Сбор средств может служить для различных целей- по-

мощь пострадавшим от стихийных бедствий, поддержка со стороны 

болельщиков, поддержка политических кампаний, финансирование 

стартап компаний и малого бизнеса, созданием свободного программ-

ного обеспечения, получение прибыли от совместных инвестиций [1]. 

На краудфандинговых сервисах размещаются  идеи или проекты, на 

реализацию которого требуется конкретная сумма, предлагая, в зави-

симости от размера взноса различного рода вознаграждения. Потреби-

тели, заинтересовавшиеся данным проектом  перечисляют на его реа-

лизацию определенную сумму средств. Если к конкретной дате наби-

рается требуемая сумма, то собранные деньги перечисляются автору 
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