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ВВЕДЕНИЕ 

Основа инновационной разработки – регулируемая реактивная 

насадка в составе водометного движительного комплекса.  

Движение судна с водометным движителем осуществляется за 

счет выбрасывания потока жидкости из водометной трубы, что при-

дает судну толкающее усилие. Для увеличения толкающего усилия 

в водометных движителях применяют конические реактивные 

насадки, увеличивающие давление потока за счет сужения диаметра 
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выходного отверстия. Однако использование таких насадок на мел-

ководных участках наоборот, снижает скорость судна из-за избыточ-

ного давления в насадке. 

НАПРАВЛЕНИЯ РАЗРЕШЕНИЯ ВОПРОСА 

Решением данной проблемы является использование регулируе-

мой реактивной насадки, способной автоматически «раскрываться» 

на мелководных участках для сброса излишнего давления и по про-

хождению мелководного участка возвращаться в исходное состояние 

для дальнейшей работы [1]. Данная разработка становится особенно 

актуальной для современного судоходства, так как глобальное по-

тепление постепенно приводит к снижению уровня воды в реках 

и образованию большого количества мелководных участков [2]. 

Преимущества использования регулируемой реактивной насадки: 

– изменение тягово-динамических характеристик судна;

– уменьшение времени рейса судов на мелководных участках рек;

– увеличение скорости судов на мелководных участках рек;

– улучшение показателей проходимости судна;

– упрощение развития судоходного сообщения на внутренних

водных путях; 

– уменьшение расхода топлива на километр пути по мелководью.

Рассмотрим несколько основных направлений реализации разра-

ботки (клиенты, покупатели), а именно B2B, B2C и B2G [4].  

Основным потребителем разработки B2B будет являться бизнес, 

так как для него это будет новым рынком. Так, судостроительные за-

воды получат повышение спроса на постройку новых судов, учре-

ждения высшего и средне специального образования и конструктор-

ские бюро смогут заняться разработка новых, более экономичных 

и быстрых речных судов, а организации-перевозчики смогут снизить 

стоимости эксплуатации и фрахта судов с регулируемой реактивной 

насадкой. В2В: судостроительные заводы, УВО, конструкторские 

бюро, перевозчики.  

Разработка B2C. Гражданский рынок также получит косвенную 

выгоду от данной разработки. Так, спортсмены-экстремалы получат 

более маневренные на мелководье суда, гражданские суда станут бо-

лее экономичными.  
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Разработка B2G. Министерство транспорта, в свою очередь, смо-

жет упростить развитие инфраструктуры водного транспорта, что со-

здаст новые, высокооплачиваемые рабочие места. Таким образом, 

пользователи продукта являются его же покупателями (модель пря-

мых продаж / «direct sales»). 

В качестве стратегических партнеров, заинтересованных в про-

движении и разработке, рассматривается Министерство транспорта 

и коммуникаций Республики Беларусь (управление водного транс-

порта), ассоциации и общества любителей водного спорта (Федера-

ция парусного спорта), яхт-клубы («Мерициан», РЦОП, СДЮШОР 

парусного спорта, Робинсон-клуб). Исходя из направлений реализа-

ции, самыми оптимальными будут следующие сценарии коммерциа-

лизации разработки [3]:  

1. Продажа права на использование патента судостроительным

заводам (полная продажа прав). 

2. Создание открытой лицензии на использование патента с про-

центом от каждой проданной регулируемой реактивной насадки (до-

говор франчайзинга). 

3. Создание своего собственного производства по изготовлению

регулируемых реактивных насадок. 

В качестве стратегических инвесторов для первой стратегии ком-

мерциализации выступают создатели интеллектуальной собственно-

сти, государственные фонды (безвозвратные ваучеры и гранты, 

например, Белорусский инновационный фонд). Для второго вари-

анта стратегии – корпоративные инвесторы (например, Пинский 

ССРЗ). Третий сценарий – создатель интеллектуальной собственно-

сти и члены ВНК, сообщество бизнес-ангелов (Angelsband.by), без-

возвратные гранты и ваучеры государственных фондов поддержки 

технологических предпринимателей (БРФФИ, БИФ, Инновацион-

ный фонд МинГорИсполкома). Преимуществами регулируемой ре-

активной насадки являются: 

1. Набольшая эффективность разработки по сравнению с миро-

выми аналогами в той же ценовой категории. 

2. Отсутствие аналогов на рынке стран СНГ.

3. Удешевление грузоперевозок водным транспортом.

4. Повышение спроса на грузоперевозки водным транспортом.
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

Подводя итог можно сказать, что регулируемая реактивная 

насадка имеет большой потенциал как бюджетное решение про-

блемы мелководных участков на внутренних водных путях, которое 

обладает рядом преимуществ и способно заинтересовать представи-

телей бизнеса. 
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