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Влияние глобализации на процессы, происходящие в инноваци-
онной сфере, приводит к кардинальному изменению качества эко-
номического роста, основными характеристиками которого стано-
вятся: 1) неравномерность, вызванная дискретностью научно-
технического прогресса и инновационного процесса; 2) усложнение 
в определении, обусловленное усилением процессов взаимопроник-
новения национальных экономик в мировые структуры. Тем самым 
глобализация переводит фокус с непосредственного определения 
количественных характеристик развития экономики на их качест-
венное содержание. Основным качественным показателем роста 
становится востребованность страны как экономического партнера 
в международных цепочках создания новой потребительской цен-
ности. 
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Анализ прибыли предприятия и поиск путей по ее повышению 

проводился на примере предприятия Общество с ограниченной от-
ветственностью «Проминтех» (ООО «Проминтех»), которое дейст-
вует на волгоградском торговом рынке с 23.04.2013 г.  

Предприятие осуществляет следующие виды деятельности: оп-
товая торговля прочими машинами и оборудованием, оптовая тор-
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говля машинами и оборудованием для сельского хозяйства, прочая 
оптовая торговля. Компания ООО «Проминтех» реализует клиентам 
также к основной деятельности слесарно-монтажный и металлоре-
жущий инструмент [1]. Офисы по продажам располагаются по ад-
ресам: г. Волгоград, ул. Переяславская, д.3Б и г. Волгоград,  
ул. Лавренѐва, д. 21. 

Конкурентами анализируемого предприятия в г. Волгоград и г. 
Волжский, реализующими аналогичную продукцию, достаточно 
значительное количество – более 50. 

Основными поставщиками рассматриваемого предприятия ОАО 
«Нефтебур», ОАО «Проминструмент», ОАО «Континент», ООО 
«Проминтех» являются: ООО «Инструмент плюс»,  ООО «Тензор», 
ООО «Эльбор»  и другие. 

К основным покупателям и заказчикам рассматриваемого пред-
приятия относятся: АО «ЦКБ Титан», АО «ССМ Редаелли», ЗАО 
«НПК Эталон», ОАО «Каустик», ОАО «Борхиммаш» и др. 

Анализ  финансово-хозяйственной деятельности ООО «Промин-
тех» за 2013-2015 гг. позволил сделать вывод о том, что возможно 
предприятие может столкнуться со следующими проблемами:  

 предыдущий рост выручки у предприятия был обусловлен 
выигрышем конкурсного заказа на поставку своей продукции, но в 
перспективе этого может и не повториться, так как в данном сег-
менте (продажа машин и оборудования) существует достаточно вы-
сокая конкуренция; 

 рост дебиторской задолженности может вызвать дальнейшие 
неплатежи со стороны покупателей и заказчиков. 

Соответственно в качестве мероприятий по повышению прибы-
ли можно предложить следующие рекомендации: 

1. Предоставление скидки покупателям с цены реализации при 
осуществлении ими предоплаты в размере от 20% [2, с.41]; 

2. Осуществление работы с дебиторской задолженностью на 
ООО «Проминтех» должно состоять из предупреждения возникно-
вения задолженности и работы с должниками: 

 на предприятии необходимо мотивировать менеджеров по 
продажам — от премирования менеджеров, имеющих сумму «деби-
торки», меньше допустимого, до штрафных санкций за превышение 
лимита; 
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 для контроля покупателей на предмет надежности и финансо-
вой устойчивости, соблюдения ими договорной дисциплины со сто-
роны ООО «Проминтех», предлагается разработать досье на каждо-
го покупателя [3, с.96]. 

Высокое качество продаваемой продукции, высокая квалифика-
ция руководства, влиятельность в деловых и финансовых кругах, – 
все это будет способствовать улучшению имиджа ООО «Промин-
тех», а значит и укреплению его кредитоспособности и повышению 
показателей прибыли и рентабельности предприятия. 
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