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Понятие экономического роста является важнейшей характери-

стикой общественного производства при хозяйственных системах. 
Экономический рост – тенденция изменения совокупных показате-
лей развития предприятия за определенный промежуток времени. 

В настоящие время в анализе хозяйственной деятельности орга-
низаций все большее применение находят математические методы 
исследования. Это способствует совершенствованию экономиче-
ского анализа, его углублению и повышению его действенности. В 
работе рассматривается совокупная модель экономического роста 
предприятия, позволяющая строить эффективную систему управле-
ния. 

Применение модели экономического роста предприятия приме-
нятся для ОАО «Строительный трест № 13». Необходимо проана-
лизировать экономическое состояние организации, что позволит 
оценить эффективность данной модели. 

Важнейшим параметром оценки является финансовый результат 
или разница между доходами и расходами. 

Таким образом, о достигнутом эффекте можно судить по двум 
показателям: 

 финансовому результату, сформированному по принципам 
формы № 2 «Отчет о прибылях и убытках»; 

 эффекту от изменения дебиторской задолженности. 
Сумма двух эффектов дает интегрированный результат деятель-

ности организации, который позволяет оценить результат по от-
грузке вместе с результатом по оплате отгруженной продукции: 
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Фрез = ВР – ТС + ΔД,   (1) 

 
где ВР – выручка без НДС; 

ТС – совокупные издержки предприятия на производство това-
ров и услуг; 

ΔД – изменения дебиторской задолженности по продажам (бух-
галтерский баланс, код строки 170 и код строки 250); 

НДС = 2 289 (бухгалтерский баланс, код строки 240). 
 

Таким образом: Фрез = 88 278 – 88 236 + (– 3 042) = – 3 000, 
 

где ТС = ВР – ПЧ = 88278 – 42 = 88236, 
ΔД =  1 * ((89 170  88 850)+(18 133  13 122))  2 289 =  3 042. 

 
Расчет говорит об отрицательном финансовом результате дея-

тельности предприятия. Работы выполнялись, но оплата поступала 
не своевременно, образуя большую дебиторскую задолженность. 
Вторая причина – это ослабление финансового положения клиен-
тов, которые требуют увеличения отсрочки платежа. В-третьих, это 
слабая организация работы всей структуры предприятия. 

Уравнение (1) показывает стагнацию или кризисное состояние 
предприятия и в случае социально необходимого дотационного 
предприятия может быть записано в следующем виде: 

 
Фрез = Дт = ТС,    (2) 

 
где Дт – величина дотаций. 
 

Математическая модель экономического роста представляет со-
бой произведение функций нескольких переменных: 

 
Эр =     (3) 

 
где Эр – количественная оценка экономического роста предприятия; 

F1 – функция рентабельности продаж по чистой прибыли, обо-
значим ее Рпр; 
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F2 – оборачиваемость активов – Оа; 
F3 – финансовый мультипликатор – Фм; 
F4 – функция, определяющая долю чистой прибыли, направляе-

мую на реинвестирование, обозначим ее Пэ/Пч. 
Таким образом, количественная оценка экономического роста 

может быть представлена следующей моделью: 
 

Эр = Рпр × Оа × Фм × Пэ/Пч,   (4) 
 

Рпр = Пч/ВР,    (5) 
 

 
 

Рентабельность продаж – коэффициент рентабельности, который 
показывает долю прибыли в каждом заработанном рубле. 

 
Оа = ВР/АБ;    (6) 

 

 
 

Показатель оборачиваемости активов отражает то, насколько ин-
тенсивно предприятие использует свои имеющиеся активы. 
 

Фм = АБ/ВБ    (7) 
 

 
 
Финансовые мультипликаторы – индикаторы, на основе которых 

происходит оценка компаний. 
EV/S (Enterprise Value/Sales) – коэффициент отношения стоимо-

сти компании к объему продаж. 
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Пч = (ВР – ТС) × Кн,           (8) 
 

где Кн = Пн.о./ Пвал.. 
 

 
 

где Пч – чистая прибыль предприятия; 
Кн – коэффициент, учитывающий долю налогооблагаемой при-

были, остающейся в распоряжении предприятия; 
Пн.о. – прибыль налогооблагаемая; 
Пвал. – прибыль валовая. 
 
Рассмотрим пределы изменений основных составляющих моде-

ли. 
Рентабельность продаж может изменяться в пределах: 
 

0 ≤ Рпр < 1,    (9) 
 
где Рпр = 0,0005. 
 

Оборачиваемость активов (отдача всех активов): 
 

0 ≤ Оа,                 (10) 
 

где Оа = 0,42. 
 

Финансовый мультипликатор: 
 

1 ≤ Фм,                      (11) 
 
где Фм = 2,36. 
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Коэффициент реинвестирования: 
 

0 ≤ Кр ≤ 100 %,                 (12) 
 

где Кр =  

Коэффициент налогообложения: 
 

0 ≤ Кн ≤ 1,               (13) 
 

где Кн = 0,006. 
 
Таким образом, экономический рост за 2014 – 2015 представлен 

формулами (8) – (12). 
 

 
 

 
 
Увеличение реального и потенциального доходов на 1,65 % в 

2015 году говорит об увеличении экономического роста организа-
ции по сравнение с 2014 годом. Повышение эффективности дея-
тельности предприятия обеспечивает его устойчивый экономиче-
ский рост, доходность и выживаемость в конкурентной борьбе. 

Факторами, повлиявшими на экономический рост организации, 
стали увеличение выручки, прибыли по текущей деятельности, а 
также снижение дебиторской и кредиторской задолженностей, не-
покрытых убытков. 
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Управление стоимостью – это, прежде всего, система организа-
ционно-управленческих процессов строительного предприятия: 
стоимостный менеджмент, стоимостно-ориентированный менедж-
мент, нормативно-правовое и информационное обеспечение, юри-
дическое сопровождение, подготовка кадров [1]. 

Актуальность темы заключается в том, что оценка изменения 
сметной стоимости на всех стадиях проектной подготовки помогает 
сделать вывод о том, насколько качественно был разработан проект 
и в дальнейшем позволит уменьшить риски, связанные с корректи-
ровкой стоимости строительства, ведь сметная стоимость строи-
тельства является исходной основой для определения размера капи-
тальных вложений, финансирования строительства. Любое необос-
нованное завышение или занижение сметной стоимости будет в 
итоге сказываться на показателях проекта. 

Основной целью работы является оценка динамики изменения 
стоимости строительства на всех стадиях проектной подготовки. 

Для реализации цели поставлены следующие задачи: 
1. Изучить теоретические основы управления стоимостью проек-

та в строительстве; 




