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Возрастающая роль государственного регулирования ценообра-

зования на продукцию военного назначения (ПВН) при решении 

вопросов военной безопасности, вызвана ограниченностью финан-

совых ресурсов, в условиях роста затрат на обеспечение жизненно-

го цикла оборонной продукции, в результате ее постоянного услож-

нения, а также недостаточного рыночного саморегулирования. 

Для обеспечения своей внешней безопасности государства тра-

тят значительные бюджетные суммы, так ежегодно на эти цели 

большая часть стран, входящих в Североатлантический Альянс 

направляет около 2% ВВП, Республика Беларусь – около 1%. 

Из-за наличия входных барьеров для производителей и потреби-

телей ПВН рынок вооружений можно считать монопольным, что 

приводит к необходимости формирования цен затратным методом, 

а не под воздействием рыночного механизма. В данных условиях 

отсутствуют стимулы для снижения затрат производителями.  

В США недостатки затратного метода нивелированы экономиче-

скими инструментами, заменителями рыночного механизма и кон-

куренции – широко применяется материальное стимулирование в 

целях контроля и снижения издержек производства. 

Сравнительный анализ ценообразования на оборонную продук-

цию в Беларуси и России показывает на отсутствуют в обеих стра-

нах методик ценообразования, являющиеся «заменителями конку-

ренции».  

В Российской Федерации отсутствие заменителей компенсиро-

вано вовлечением в процесс регулирования Федеральной антимо-

нопольной службы и значительным количеством применяемых ад-

министративных методов регулирования ценообразования через 
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себестоимость ПВН. В Республике Беларусь механизм отнесения 

затрат на себестоимость ПВН, полностью отданы на откуп субъекту 

хозяйствования, тем самым усугубляя недостатки затратного мето-

да ценообразования. 

Анализ цен отдельных контрактов показал, что наибольший 

удельный вес в их структуре занимают условно-постоянные расхо-

ды, достигающие 53,0 процентов, что выше среднего значения по 

республике, а также их значительное влияние на изменение факти-

ческой цены контрактов. 

Вышеизложенное показывает, что: 

действующая система ценообразования на продукцию военного 

назначения имеет пробелы, не урегулированные законодательством 

и неподвластных законам рыночной экономики; 

в структуре цены на ПВН наибольший удельный вес принадле-

жит накладным расходам и прямым материальным затратам.  

Наиболее эффективным способом управления процессом являет-

ся воздействие на значимые и одновременно управляемые его эле-

менты. Таким образом работа по совершенствованию механизма 

государственного регулирования ценообразования на ПВН в Рес-

публики Беларусь должна строиться на балансе административных 

и экономических методов регулирования. 
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